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Abstract: The present paper provides an overview of the development of
international trade theory in the early 21*century. It analyzes factors leading to
the emergence of “post-Krugman” theories and focuses on Melitz’s model of trade
with heterogeneous firms and Bernard, Redding and Schott’s integrated model. The
paper highlights current trends in theoretical research in to international trade, in
particular focusing on investigating the volatility of foreign trade on the firm level.
It also outlines possible developments of theories in the near future.’
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1 Uvod

Posledné dve dekady 20. storocia predstavovali v oblasti tedrii medzinarodného
obchodu obdobie klI'icovych zmien. Ukézalo sa, Ze klasicka tedria komparativnych
vyhod ani Heckscherova-Ohlinova teoréma vybavenosti vyrobnymi faktormi nie
su absolutne a nedokézu vysvetlit’ pri¢iny existencie Coraz vécsej Casti svetového
obchodu. Rastuci vyznam vnutroodvetvového obchodu vo svetovom hospodarstve
priniesol v 60. a 70. rokoch niekol’ko parcialnych teorii obchodu, zaloZzenych na ino-
vaciach a spotrebitel'skych preferenciach, predovsetkym Posnerovu tedriu imitacne;j
medzery [29], Vernonovu teériu medzinarodného Zivotného cyklu vyrobku [32] a tzv.
Linderovu hypotézu [23].2 Ziadna z tychto terii vak nebola komplexna a pouzitelna
v modeloch vSeobecného ekvilibria. Toto obmedzenie umoznil prekonat’ az ¢lanok
Dixita a Stiglitza z roku 1977 [13], ktorym zaviedli spdsob modelovania v§eobec-
ného ekvilibria v monopolistickej konkurencii so zohl'adnenim spotrebitel'skych pre-
ferencii. Do popredia sa nasledne dostala tzv. nova tedria obchodu, zalozena Paulom
Krugmanom [20], a zaciatkom 90. rokov nova hospodarska geografia, ktorej priekop-
nikmi boli Paul Krugman [21], [22], Fujita [15] a Venables [16].

I Prispevok bol spracovany v ramci projektu KEGA 009EU-4/2013,,Vypracovanie komplexnych
ucebnych materidlov k predmetu tedrie medzinarodnych hospodarskych vztahov orientovanych na ich
aplikaciu v sucasnej svetovej ekonomike*, rieSenom na Fakulte medzinarodnych vzt'ahov Ekonomicke;j
univerzity v Bratislave v rokoch 2013 a 2014.

2 Pre prehlad jednotlivych tedrii medzinarodného obchodu odporu¢ame [11] alebo [17].
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Po obdobi rozkvetu Krugmanovych tedrii zacalo byt postupne zjavné, Ze ani tie
nie su schopné uspokojivo vysvetlit’ niektoré javy, ktoré je mozné sledovat’ vo sve-
tovom obchode. Ide najmi o fakt, Ze kym podl'a modelu novej teérie obchodu sa
kazda firma stane exportérom, v skutocnosti vyvaza svoje statky do zahranicia iba
nepatrny podiel firiem. Tento problém vyriesili v roku 2003 svojimi modelmi Marc
Melitz [26] a Andrew Bernard, Jonathan Eaton, Bradford Jensen a Samuel Kortum
[7]. Tak vznikla nova ,,nova* tedria medzinarodného obchodu alebo tedria hetero-
génnych firiem, zaloZena na rozdieloch v produktivite firiem.

V predkladanom prispevku sa zaoberame sicasnymi trendmi v teériach medzi-
narodného obchodu. Pontikame komplexny prehl'ad vyskumu v oblasti tedrie hetero-
génnych firiem, ktory v slovenskej a Ceskej vedeckej literature dosial’ chybal. Aj ked’
existuje viacero stati o novych tedriach obchodu, tieto neskumaji postkrugmanov-
ské tedrie heterogénnych firiem a ich vyvoj v druhej dekade 21. storo¢ia.> Zmienku
o nich nemozno n4jst’ ani v §tandardnych ucebniciach medzinarodnej ekonoémie.*
Zakladatel novej ,,novej* tedrie medzinarodného obchodu Marc Melitz je pritom
povaZovany za favorita na najbliz§iu Nobelovu cenu, ktord bude udelena za medzi-
narodnu ekonomiu.

Prispevok je rozdeleny do Siestich Casti. Po kratkom Givode v druhej Casti objas-
nujeme faktory, ktoré viedli k vzniku novej ,,novej* teérie obchodu — v sti¢asnosti
najvyznamnejsej tedrie medzinarodného obchodu. V tretej Casti analyzujeme ekono-
micki podstatu tejto tedrie. Stvrté &ast’ struéne predstavuje prvky tzv. integrovane;
novej ,,novej teorie, ktora prepaja prvky Heckscherovej-Ohlinovej teorémy vyba-
venosti vyrobnymi faktormi a Melitzovho modelu. Piata ¢ast’ skima najnovsi vyvoj
v tedriach medzinadrodného obchodu od roku 2010, predovsetkym orientaciu na vola-
tilitu exportu a importu na firemnej Grovni. V zaverecne;j Casti identifikujeme vyzvy
do buducnosti a poukazujeme na smery, ktorymi sa tedrie medzinarodného obchodu
s najvacsou pravdepodobnost’ou budu uberat’.

2 Faktory veduce k vzniku novej ,,novej* tedrie

Zatial’ ¢o klasické a neoklasické tedrie medzinarodného obchodu sktimali
pri¢iny existencie medzinarodného obchodu z narodného hl'adiska a nova ted-
ria obchodu z hl'adiska odvetvového, na prelome druhého a tretieho tisicrocia sa
zacal vytvarat’ novy prud tedrii, ktory kladol déraz na firmu ako na zadkladny hos-
podarsky subjekt urujuci smerovanie zahrani¢ného obchodu krajiny. K vzniku
tychto novych myslienok viedli Statistiky zahrani¢ného obchodu USA, ktoré pou-
kazovali na nesulad vzorcov obchodu predpokladanych novou teériou obchodu
so skuto¢nost'ou. Islo predovsetkym o dva faktory: 1. do zahrani¢ného obchodu
sa zapaja iba minimalne mnozstvo firiem a 2. medzi exportujucimi firmami a fir-
mami orientujiicimi sa na vyluéne domaci trh existuju Statisticky vyznamné vel'ké
rozdiely.

3

Pozri napr. [28].
* Pozri napr. [6], [17], [24].
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V roku 2000 fungovalo podla Statistik v Spojenych Statoch americkych 5,5 mi-
liona firiem, no len 4 % z nich boli aktivne v exporte. Navyse, desatina z tychto
Styroch percent zabezpecovala 96 % exportu §tatu [9]. To popieralo predpoklady
»starej* aj novej tedrie medzinarodného obchodu a nezapadalo to do modelov vse-
obecného ekvilibria ziadnej z nich. Heckscherova-Ohlinova teoréma sa nezaobe-
rala firmami vobec. Zakladala sa na predpoklade dokonalej konkurencie a naklady
vyroby povazovala za konStantné, Co prakticky znemoziovalo akykol'vek iny typ
obchodu ako medziodvetvovy. Firmy implicitne existujuce v tomto modeli museli
byt homogénne tak velkost'ou a produktivitou, ako aj inymi ekonomickymi charak-
teristikami. Krugmanova tedria nového obchodu sice zohl'adiiovala vnttroodvetvovy
obchod aj rozdiely v odvetviach a nimi vyrabanych statkoch, avsak jej doraz na pre-
ferencie spotrebitel'ov spdsobil, ze prakticky kazda firma v modeli bola exportérom
svojich statkov. Statistické udaje ziskané vd’aka dostupnosti novej databazy americ-
kého colného tradu LFTTD" vSak spochybnili tento implicitny zaver Krugmanovej
teorie a ukazali, Ze exportérmi sa stane iba minimum firiem.

Viaceré stadie v druhej polovici 90. rokov 20. storocia tiez ukazali, zZe exis-
tuji vyznamné rozdiely medzi firmami, ktoré sa orientuju iba na domaci trh, a fir-
mami, ktoré aj exportuju. Najznamejsi takyto vyskum vykonali Bernard a Jensen [§]
na vzorke vyse 200 tis. tovarni v USA (tab. ¢. 1).

Tab. ¢. 1
Rozdiely medzi exportérmi a neexportérmi v USA v r. 1992
s Vsetky tovarne Malé Vsetk;
BTN 1?3%) tovérne (v %) firmy* (v %)
Pocet zamestnancov 88,1 66,3 92,5
Pocet dodavok 112,6 88,4 115,0
Pridana hodnota na pracovnika 18,9 16,4 16,7
Celkova produktivita 13,0 12,0 8,6
Podiel nevyrobnych pracovnikov 3,3 3,8 3,6
Priemerna mzda 11,9 10,7 11,0
Mzda vyrobnych pracovnikov 9,0 7,2 7,0
Mzda nevyrobnych pracovnikov 11,4 10,5 12,4
Kapitél na pracovnika 20,2 14,4 13,5
Pocet tovarni / firiem 224 009 211 555 175 400

* Firma sa chape ako stuhrn vSetkych tovarni toho istého vlastnika.

Poznamka: Gdaj v tabulke znazortiuje, o kol'ko percent nadobudaju exportéri v danom indikéatore
vyssie hodnoty ako neexportéri.

Prameii: ([8], s. 5).

5 Longitudinal Firm Trade Transactions Database. Tato databaza zahfiia idaje o zahrani¢nych

transakciach vietkych firiem so sidlom v USA. Udaje o kazdom prechode tovaru cez colnt hranicu
USA obsahuju typ produktu, hodnotu transakcie, pouzity dopravny prostriedok, cielovu krajinu, resp.
krajinu pévodu, a predovsetkym obsahuju jedinecny kod firmy, ktora danu transakciu vykonala, a to
tak kod importéra, ako aj kod exportéra. Vdaka tejto databaze, do ktorej je pristup podmieneny ml-
Canlivostou, majui vybrani ekonémovia informacie o legalnych exportoch aj importoch kazdej firmy
v ekonomike, aviak nevedia, o ktort firmu konkrétne ide. Udaje sii prisne anonymizované a z kodova-
nia mozno vy¢itat iba Stat a region (pripadne mesto), v ktorom dana firma sidli a odvetvie, v ktorom
podnika. Jedine¢ny kdd kazdej firmy umoziuje analyzovat’, ako sa jej zahrani¢énoobchodné toky menili
v Case.
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Je zrejmé, Ze firmy, ktoré exportuju, st vacsie, produktivnejsie, kapitalovo inten-
zivnejsie a svojim zamestnancom platia vys$Sie mzdy ako firmy, ktoré neexportuju.
Mozno namietat, ze vSetky rozdiely zapriciiiuje fakt, ze exportujlice firmy su vac-
Sie, a teda dosahuju uspory z rozsahu. Separatna Statisticka analyza Bernarda a Jen-
sena vSak tuto moznost’ vylucila — exportér a neexportér, ktori maji rovnaky pocet
zamestnancov, sa nad’alej vyznamne liSia v inych ukazovatel'och. Navyse, neskorsie
vyskumy ukazali, Ze zavery uvedenej tabulky platia nielen celkovo, ale aj na urovni
jednotlivych odvetvi ekonomiky USA ¢i pre rozvojové ekonomiky [1], [9]. Nejas-
nym bol vSak fakt, co je pri¢inou tychto rozdielov medzi firmami a aky maju vplyv
na medzinarodny obchod. Na tieto otazky ponuka odpovede Melitzova nova ,,nova“
tedria obchodu.

3 Medzinarodny obchod a heterogénne firmy — Melitzov model

Melitzov model, predstaveny v jeho ¢lanku Vplyv obchodu na vritroodvetvové
prerozdelovanie a celkovu produktivitu odvetvia z roku 2003, ukazuje, ako mikro-
ekonomicka heterogenita firiem ovplyviiuje medzinarodny obchod. Vo svojej pod-
state sa zakladd na Krugmanovom modeli z novej teérie obchodu [20] skombinova-
nom s modelom odvetvového ekvilibria s heterogénnymi firmami [19].

Nova ,,nova“ tedria obchodu je postavena na niekol’kych predpokladoch. Napriek
tomu, Ze st pomerne zjednodusujice, v porovnani s pdvodnou Krugmanovou novou
tedriou obchodu st o niekol’ko stupiiov realistickejSie. Okrem Standardnych predpo-
kladov racionality spravania hospodarskych subjektov a neexistencie pefiaznej ilu-
zie zahrfiaju nasledujuce.

*  Svet pozostava z n symetrickych, t. j. rovnako vel’kych ekonomik. Kazd4 z nich
obchoduje so zahrani¢im a v kazdej z nich pdsobi m, firiem.

* Jedinym vyrobnym faktorom je praca. Tato je medzindrodne nemobilna a jej cena
je vo vsetkych ekonomikéch rovnaka. Firmy preto maju rovnaké néklady.

* Kazda firma vyraba jeden produkt, ktory sa svojimi charakteristikami odliSuje
od produktov ostatnych firiem. Trhové usporiadanie ma formu monopolistickej
konkurencie.

* Firmy su heterogénne, t. j. dosahuji rozdielnu troven produktivity. Produktivita
je fixnd a v Case sa nemeni.

*  Vstup na domdci aj na zahranicny trh je spojeny s pociato¢nymi fixnymi nakladmi.
Firma, ktora posobi na zahrani¢nom trhu, pdsobi aj na domacom trhu.

» Spotrebitel'ské preferencie maju konstantnu elasticitu substitacie. Uzito¢nost’
rastie s poctom typov spotrebtivanych statkov.

Melitzov model zahriia aj dopravné naklady v Standardnej forme tzv. 'adovco-
vych nékladov.

¢ Zapisované ako T > 1, t. j., aby na miesto ur€enia pri$la jednotka statku, je nutné poslat’ T jednotiek

tohto statku.
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Vzhl'adom na ekonometrick naro¢nost’ modelu sa v nasledujucom texte obme-
dzime na zakladné vysvetlenie jeho ekonomického fungovania a implikacii. Zau-
jemcom o plni matematick verziu modelu mozno odporucit’ okrem pévodného
Melitzovho ¢lanku [26] napriklad zhrnutie Reddinga [30].

Uzavreta ekonomika

V Melitzovom modeli na svete existuje urcity pocet rovnakych ekonomik.
V odvetviach pdsobia firmy vyrabajuce diferencované statky. V pociatoCnom stave
uzavretej ekonomiky neexistuje medzinarodny obchod a vsetky firmy umiestituju
svoje vyrobky iba na domaci trh. Ked’Ze trhy su monopolisticko-konkurencné, kazda
firma ma isty stuperi slobody pri cenotvorbe. To, ¢i firma dokaze byt na trhu uspesna,
zavisi od produktivity, s ktorou vyuziva vyrobné faktory, pricom zjednodusene uva-
zujeme iba vyrobny faktor praca. Produktivita je kI'aicovou ekonomickou kategd-
riou novej ,,novej* teorie obchodu. Ak sa produktivita firmy nachadza pod kritickym
bodom, firma dosahuje stratu a zbankrotuje alebo odide z odvetvia. Tuto kriticku tro-
vefi produktivity nazyvame bodom zastavenia ¢innosti (@,°).

Z trhu konstantne odchadzaju najslabsie firmy a prichadzaji naii nové, ktoré su
schopné znasat’ pociatocné fixné naklady spojené so zacatim podnikania. Ak sa pro-
duktivita novych firiem nachadza pod bodom zastavenia ¢innosti, nové firmy okam-
zite bankrotuju. Dlhodobo sa preto na trhu udrzia iba firmy, ktorych produktivita nie
je nizsia ako ¢,

® > ¢," — firma ostava na trhu )
¢ < ¢, — firma odchadza z odvetvia Q)

Pripometime, Ze Melitzov model predpoklada nemennost’ produktivity v ¢ase. To
znamena, ze produktivita, s ktorou firma pride na trh (), je konstantna pocas celé¢ho
obdobia jej existencie. Existuju dve moznosti, ako méze firma odist’ z trhu: prvou je
zmena bodu zastavenia ¢innosti (@,"sa méze zmenit’ napriklad v dosledku liberali-
zacie zahrani¢ného obchodu §tatu) a druhou je odchod z trhu z inych nespecifikova-
nych dévodov, ktory sa v teérii modeluje prostrednictvom pravdepodobnosti. Firma
vSak nikdy neodide z trhu z dévodu zniZenia vlastnej produktivity.

Otvorena ekonomika

Ak stat zliberalizuje svoje obchodné vztahy so zahrani¢im, kazda firma ziska
moznost’ stat’ sa exportérom. Ked'Ze spotrebitelia preferuju ré6znorodost’ spotreby
(t. j. ich uzito¢nost’ je tym vyssia, ¢im viac réznych typov statkov spotrebuvaju), da
sa predpokladat’, ze po kazdom statku, po ktorom je dopyt v domacej ekonomike, je
dopyt aj v zahrani¢i. Preto by napriklad v Krugmanovom modeli bola exportérom
kazda firma. To vSak Statistiky, ktoré sme prezentovali v druhej Casti tohto ¢lanku,
vyvracaju.
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Klacovym prvkom, ktorym nova ,,nova“ tedéria medzinarodného obchodu vysvet-
l'uje tento paradox, si pociatocné fixné naklady exportéra. Ide o naklady, ktoré su spo-
jené so vstupom firmy na kazdy zahrani¢ny trh. Ak by neexistovali, exportérom by
sa po liberalizacii stala kazda firma, pretoZe v monopolistickej konkurencii vyraba
odlisny produkt od vSetkych ostatnych firiem, a spotrebitelia preferuju spotrebu co
najvyssieho poctu réznych typov statkov. Pociato¢né fixné naklady sposobuju, Ze
exportérmi sa standi iba najproduktivnejsie firmy. Cim vysie su tieto naklady, tym
mensi pocet firiem sa stane exportérmi, a naopak, ¢im su tieto naklady nizsie, tym
vys$si pocet firiem bude exportovat. Vysku produktivity, ktora oddel’'uje exportérov
od neexportérov, nazyvame bod zastavenia exportu (¢ ).

Liberalizacia obchodu a fakt, Ze niektoré firmy sa stanl exportérmi, maju
vyznamné implikacie pre produktivitu v odvetvi. Liberalizacia na jednej strane vedie
k poklesu ¢ ", no na strane druhej zvysuje @,". Vysvetlenie tohto faktu mozno najst’
na trhu prace: Aby firmy mohli exportovat bez straty pozicie na domacom trhu, vyra-
baju védcsie mnozstvo statkov. Rastie preto dopyt po praci a s nim aj cena prace. Cena
prace rastie v celom odvetvi a ovplyviiuje aj firmy, ktoré nevstupuju na zahrani¢ny
trh a ststredia sa iba na vyrobu pre domacu ekonomiku. Tym, Ze sa zvySuju vyrobné
naklady, musi sa zvysit’ aj hodnota bodu zastavenia ¢innosti @,". Firmy, ktorych pro-
duktivita lezala pred liberalizaciou tesne nad tymto bodom, budu s najvacsou prav-
depodobnost’ou po liberalizacii lezat’ pod nim. Budu generovat’ stratu, a preto zban-
krotuj, resp. odidu z daného odvetvia a preorientuju sa na iny typ vyroby.

Liberalizacia obchodu preto podl'a Melitza vedie k trom moZnostiam:

o d* < (px* < ¢ — firma pdsobi na domacom aj zahrani¢énom trhu 3)
(pd* << (px* — firma pdsobi iba na domacom trhu %)
¢ <¢,/<¢ ~— firma odchadza z odvetvia Q)

Liberalizécia je tak nevyhnutne spojend s odchodom najslabsich firiem z odvet-
via. To implicitne znamenad, Ze sa zvysi priemerna produktivita odvetvia, a teda libe-
ralizacia obchodu vedie k zvySeniu celkovej produktivity v odvetvi, k prerozdeleniu
prace a vyroby do produktivnejSich firiem a k zvySeniu narodného blahobytu. Melitz
tento fakt ilustruje aj graficky.’

7 Rastuca krivka FE predstavuje krivku vol'ného vstupu do odvetvia. Znazortiuje, ze ¢im vy$sia je

kritickd troven produktivity, a teda ¢im vyssiu urovenl produktivity musi dosahovat’ firma, aby prezila
na trhu, tym vysSie s priemerné zisky v odvetvi. To v praxi mozno vysvetlit’ tak, Ze odvetvia s vysokou
kritickou uroviiou produktivity znamenaju pre firmy vysoké riziko netispechu. Firma, ktora podstupi
toto riziko, si zan vyziada rizikova prémiu — bude pozadovat’ vyssie priemerné zisky.

Klesajtica krivka ZCP, je krivkou hranice nulovych ziskov v autarkii. Hovori o tom, Ze ¢im vysSie
lezi kriticka uroven produktivity, tym nizSie su priemerné zisky firiem. Pri vysokej kritickej tirovni
produktivity maju firmy v odvetvi nizSie priemerné zisky ako pri nizkej kritickej tirovni produktivity,
a to preto, lebo do priemernych ziskov sa zohl'adiiuju aj straty bankrotujucich firiem (v ktorych po li-
beralizaciip <o < ¢ ").

V désledku liberalizécie sa krivka ZCP, posunie nahor na ZCP_ a krivka FE zostane nezmenena, ¢o
vedie k novému ekvilibriu pri zvySenom = aj ¢. Pre matematicky dokaz pozri [26].
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Graf¢. 1

Melitzov zakladny model
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Poznamka: m — priemerny zisk v odvetvi, ¢ — kriticka uroven produktivity (bod zastavenia ¢innosti),
FE — krivka voI'ného vstupu do odvetvia, ZCP, — krivka hranice nulovych ziskov v autarkii, ZCP, —
krivka hranice nulovych ziskov pri slobodnom obchode.

Prameii: [26].

Kauzalita rozdielnej produktivity firiem

Melitzov model explicitne predpoklada, ze jednotlivé firmy v odvetviach maju
rozdielny stupeii produktivity. Statistické iidaje v tabul’ke ¢. 1 ukazali, Ze produkti-
vita je vysSia v exportujucich ako v neexportujucich firméach. Délezita je tu otazka
kauzality — stavaju sa niektoré firmy exportérmi preto, lebo maju vyssiu produkti-
vitu, alebo existuju rozdiely v produktivite medzi firmami prave preto, Ze niektoré
z nich exportuju?

Vyskumy [8] potvrdzuju, Ze tieto rozdiely mozno sledovat uz v obdobi pred
vstupom exportérov na zahrani¢né trhy. Firma, ktora v budicnosti vstipi na zahra-
nic¢ny trh, sa uz dnes odliuje od firmy, ktora nevstupi na zahrani¢ny trh. To znamena,
Ze nie export spésobuje odlisnosti medzi firmami, ale odliSnosti spdsobuju delenie
firiem na exportujice a neexportujuce. Vysvetluje sa to tym, Ze vstup na exportné
trhy je spojeny s dodato¢nymi nakladmi, ktoré si mézu dovolit’ znasat’ iba najpro-
duktivnejsie firmy. Exportérmi sa preto stanu len tie firmy, ktoré su pred zacatim
exportovania najproduktivnejsie, a teda odlisnosti medzi exportérmi a neexportérmi
musia existovat’ uz pred vstupom na zahrani¢né trhy. Podotknime vsak, ze aj ked’
ekondmovia nie su v tejto otazke jednotni, niektoré vyskumy [31] potvrdzuju, Ze tak
ako rozdiely v produktivite vedu k rozdeleniu firiem na exportérov a neexportérov,
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vedie nasledne export k zvySeniu produktivity exportérov, a tym k d’alSiemu zvyse-
niu rozdielov medzi exportérmi a neexportérmi. Kauzalita je preto zrejme Cias-
tocne obojstranna.

Vratme sa aj k otdzke vysokej koncentracie exportu, ktori sme vyssie v texte
ilustrovali na priklade Statistik USA. Melitzov model tento jav vysvetl'uje dvoma
spdsobmi. Prvym vysvetlenim je samotna podstata modelu — rozdiely v produktivite
firiem. Ak su rozdiely v produktivite medzi firmami vel'mi vysoké, velké rozdiely
musia existovat’ aj v distribucii objemov ich exportov. Nech dve firmy maju vel'mi
vysokt produktivitu, desat’ firiem vysokt produktivitu a d’alsich sto firiem nizku pro-
duktivitu. Exportérmi sa stane iba dvanast’ firiem s najvyssou produktivitou, pricom
prvé dve firmy budu s vel'kou pravdepodobnost'ou zabezpecovat’ vacsinu exportu.
Koncentracia exportu je preto priamym ddsledkom rozdielov v produktivite firiem.
Druhé vysvetlenie sa zaklada na vysokej elasticite substitucie medzi jednotlivymi
typmi statkov. Vysoka elasticita substitlicie znamena, Ze malé rozdiely v produktivite,
ktoré vedu k iba malym rozdielom v cene, budu mat’ vel'ky dosah na trzby firiem —
predaj lacnejsich statkov bude niekol’konasobne prevysovat predaj drahsich statkov.
Firma s lacnej$im statkom tak bude dominovat’ nielen na doméacom trhu, ale bude
mat’ aj velky podiel na celkovych exportoch odvetvia, a to bez ohl'adu na to, Ze roz-
diel v cene moze byt marginalny.

4 Integrovany model

Melitzov model je dnes najpouzivanej$im modelom medzinarodného obchodu
a stavebnym kametiom vicSiny sucasnych vyskumov v medzinarodnej ekondmii.
Jeho rozsirenia vypracovali desiatky ekondémov, medzi inymi Costas Arkolakis,
Richard Baldwin, Andrew Bernard, Jonathan Eaton, Elhanan Helpman, Bradford
Jensen ¢i Stephen Redding. Povodna verzia vsak, podobne ako Krugmanova nova
teoria, nebola schopné vysvetlit medziodvetvovu Cast’ svetového obchodu (pozri
tab. ¢. 2).
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Tab. ¢. 2
Vysvetlovacia schopnost’ hlavnych teérii medzinarodného obchodu
Nova
Integrovany nova“ sl
,,Stard “tedria , Nova* A vand nova
. .. model tedria o
Ricardo 1817 tedria . ,, novd
Helpman Melitz L
Heckscher 1919 | Krugman tedria
. a Krugman 2003
Ohlin 1933 1980 Bernard et
1985 Bernard et al. 2007
al. 2003 ’
Obchod
\1\//{1 ﬁf(l)z(il\\/;tt\\// (Z)Vy, Ano Nie Ano Nie Ano
L vovy Nie Ano Ano Ano Ano
V ramci odvetvi existuju . - . ‘ ;
- O Nie Nie Nie Ano Ano
exportéri aj neexportéri
Produktivita
Exportéri st produktivnejsi ) .
ako aj neexportéri Nie Nie Nie Ano Ano
Liberalizacia obchodu
zvysuje ) )
produktivitu v odvetviach Nie Nie Nie Ano Ano
realokaciou zdrojov
Trh prace
leeral_lzacm ved} ¢ Ano Nie Ano Nie Ano
k medziodvetvovym
zmenam zamestnanosti
leerahzamaa\j/edle k tvorbe Nie Nie Nie Ano Ano
k zaniku pracovnych miest
v tom istom odvetvi
L1be'ra1{za'01'a ovglyvnuj ¢ Ano Nie Ano Nie Ano
distribuciu prijmov

Prameii: ([9], 5.107).

Integraciu neoklasickych teorii zaloZzenych na vybavenosti vyrobnymi faktormi
s Melitzovym modelom vykonali v roku 2007 Bernard, Redding a Schott [10]. Tym
vytvorili tzv. integrovani1 novu ,,novu‘ teériu medzinarodného obchodu.

Integrovana tedria sa zaklada na modeli 2 x 2 x 2: dva $taty, dve odvetvia (pricom
v kazdom z nich existuje mnozstvo diferencovanych statkov) a dva vyrobné faktory
(kvalifikovana a nekvalifikovana praca). Podobne ako v Heckscherovom-Ohlinovom
modeli, kazdy $tat ma inu vybavenost’ vyrobnymi faktormi a na vyrobu kazdého
statku sa pouziva ina kombinacia vyrobnych faktorov. Rovnako ako v Melitzovom
modeli, firmy su heterogénne a liSia sa produktivitou vyroby.

Bernard, Redding a Schott ukazali, Ze ak neexistuju fixné ani variabilné naklady
spojené s exportom (t. j. ¢, = ¢ "), vetky firmy sa stant exportérmi a medzinarodny
obchod sa bude riadit’ Heckscherovou-Ohlinovou teorémou. Ak st naklady exportu
nenulové (t. j. @,"> @ "), dojde k prerozdeleniu vyrobnych faktorov v ramci kazdého
odvetvia, presne ako to predpoklada zakladny Melitzov model. Prerozdelenie pri-
tom bude vicsie v odvetvi s komparativnou vyhodou ako v odvetvi s komparativnou
nevyhodou. V odvetvi s komparativnou vyhodou bude vyssi pokles bodu zastavenia

4

exportu (¢, "), vyssi rast bodu zastavenia ¢innosti (¢,") a vyssia priemerna produktivita
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ako v sektore s komparativnou nevyhodou. To implikuje, Ze z odvetvia s komparativ-
nou vyhodou odide viac firiem ako z odvetvia s komparativnou nevyhodou. K zvy-
Seniu produktivity vSak pride v oboch sektoroch. Ak je toto zvySenie vyrazné, moze
sa stat’, Ze v rozpore so Stolperovou-Samuelsonovou teorémou sa po vstupe do slo-
bodného obchodu alebo po jeho liberalizacii zlepsi postavenie vlastnikov vsetkych
vyrobnych faktorov, nielen vlastnikov hojného vyrobného faktora. Stane sa tak vtedy,
ak rast produktivity je vyssi ako pokles cien menej hojného vyrobného faktora v eko-
nomike.

Novsi vyskum v oblasti novej ,,novej tedrie medzinarodného obchodu upusta
od niektorych predpokladov pdvodného modelu a snazi sa objasnovat’ javy, ktoré
mozno sledovat’ v skutoc¢nej ekonomike. Skiimaju sa napriklad transnacionalne kor-
poracie a ich vyuzivanie schopnosti zvySovat’ produktivitu prostrednictvom vnutrofi-
remného presuvania vyrobnych faktorov ako dosledok liberalizacie medzinarodného
obchodu. Predmetom zaujmu ekondémov su aj firmy vyrabajtice viac produktov [4],
[25]. Melitzov model sa tiez rozsiril o medzifiremné rozdiely v mzdach [18], inova-
cie [5], offshoring [3] ¢i skimanie importu [2]. Neskimaju sa len désledky bilate-
ralnej liberalizacie obchodu, ale aj implikéacie multilateralnej liberalizécie [30], asy-
metrickej liberalizacie [12] a pod.

5 Aktuilne oblasti vyskumu — export a import na firemnej urovni

S Coraz lepSou dostupnostou tdajov o medzinarodnom obchode na firemnej
urovni sa v poslednom obdobi zaujem ekondémov sustred’uje na vyskum volatility
v cezhrani¢nych odberatel'sko-dodavatel'skych vztahoch. Eaton et al. [14] poukézali,
ze 50 % — 75 % kolumbijskych firiem, ktoré za¢nu exportovat’ do USA, v priebehu
jedného roka z tohto trhu odidu. Firmy, ktorym sa podari udrzat’ na americkom trhu
aj v druhom roku, maja nasledne ovel'a vyssiu pravdepodobnost’, Ze budu exporto-
vat’ do USA dlhodobo. O tejto skutocnosti sved¢i tabul’ka €. 3.

Tab. ¢. 3
Pocet kolumbijskych exportérov do USA podl’a roku vstupu
na trh v rokoch 1996 — 2005
Rok vstupu na trh USA
Rok 1996 1997 | 1998 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 Spolu
1996 | 10517 - - - - - - - - - 10157
1997 | 4414 6049 - - - - - - - - 10463
1998 | 3306 1002 | 3389 - - - - - - - 7697
1999 | 2718 617 938 2492 - - - - - - 6765
2000 | 2539 552 761 938 2847 - - - - - 7637
2001 2418 523 700 735 1113 | 3348 - - - - 8837
2002 | 2260 484 632 621 833 1156 | 3116 - - - 9102
2003 | 2200 465 578 553 697 903 1048 | 3655 - - 10099
2004 | 2089 435 528 519 637 759 859 1131 4377 - 11334
2005 | 2051 420 362 407 505 568 578 769 1000 | 5060 11720

Pozndmka: udaje predstavuji pocet firiem.
Pramen: [14].
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Este ilustrativnejsi je vyskum bilateralnych obchodnych vztahov USA a Ciny
(tab. €. 4). Spomedzi viac ako 141 tis. americkych firiem, ktoré importovali statky
z Ciny v roku 2002, bolo v roku 2007 importérmi iba 38 tis., t. j. necelych 27 %
[27]. Velka vicsina z tychto 38 tis. firiem zmenila v skimanom obdobi dodavatel’a,
5 tis. zmenilo ¢inskeho dodavatel’a za ne¢inskeho. Dalich 16 tis. sice nad’alej doda-
valo statky z Ciny, aviak z inej provincie ako predtym. Vernych rovnakej provincii
zostalo 2 tis. firiem, ale dod4vatel’ pochadzal z iného mesta. Dalsich 5 tis. firiem zme-
nilo dodavatela za iného, pochadzajiuceho z rovnakého mesta. Iba necelych 10 tis.
firiem (t. j. 26 % z 38 tis. firiem, ktoré v rokoch 2002 aj 2007 importovali zo zahrani-
¢ia) nezmenilo dodavatel’a. To znamena, Ze na konci skimaného pétrocného obdobia
zostalo zachovanych menej ako 7 % povodnych obchodnych vztahov.

Tab. ¢. 4
Zmeny v dodavatel'skych vztahoch u americkych importérov z Ciny
v rokoch 2002 -2007

Rok Pocet importérov | Rovmnaky partner | Rovnaké mesto | Rovnakd provincia Cina

2002 141 707 141 707 141 707 141 707 141 707
2003 91316 55272 61 552 63 908 76 884
2004 73 865 35193 42 444 45297 61271
2005 61959 22 594 29717 32510 51515
2006 51071 15 683 21768 24 470 43 806
2007 38 109 9 840 14 524 16 676 33109

Pozndmka: udaje predstavuju pocet firiem. V tabulke su zahrnuté iba firmy, ktoré vstapili na trh
v roku 2002 alebo pred nim.
Pramen: [27].

Najnovsi, zvicsa eSte nepublikovany, vyskum v oblasti tedrii medzinarodného
obchodu sa orientuje na tvorbu modelov vysvetl'ujicich prave tuto vysoku volatilitu
v exportno-importnych vzt'ahoch.

6 Zaver

Predkladany prispevok vypliia medzeru, ktora existovala v Eeskej a slovenskej
vedeckej literatire v oblasti modernych teorii medzinarodného obchodu. Ukazal
dovody vzniku tedrii obchodu s heterogénnymi firmami, analyzoval ich podstatu
a identifikoval najnovsie trendy vo vyskume.

Napriek tomu, Ze nova ,,nova“ teoria medzinarodného obchodu je desat’ rokov
po jej vzniku uz vysoko rozvinuta a existuju desiatky na nej zaloZenych modelov,
stale existuju Siroké moznosti d’al§ieho smerovania vyskumu. Jednym z najdélezitej-
Sich zrejme bude objasnit’ dovody heterogenity firiem. Tato rozdielnost’ je v povod-
nom Melitzovom modeli dana exogénne a uspechy v jej modelovani endogénnym
spdsobom su zatial’ len ¢iastocné. Vyzvou tiez bude vypracovat realistickej$i model
zalozeny na oligopoloch, ktoré dominuju mnohym odvetviam svetového hospodar-
stva.
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